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_Q: MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

Clase 4 - Momento N° 5 .

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

- Al menos 5 sets de tarjetas recortables con la siguiente informacién:

GETIGET

Basqueda de
oportunidades e
iniciativa

Definicion

Actuar antes de que se lo pidan

se da cuenta que en verano se venden mas
liquidos, puede comenzar a vender jugos
naturales

Perseverancia

tomar acciones repetidas o
cambiar de estrategia para
hacer frente a un gran desafio
0 para superar obstaculos

Tras quebrar con dos negocios, decide
cambiar de rubro y volver a emprender
aplicando lo aprendido anteriormente

Correr riesgos
calculados

Calcular riesgos y evaluar
alternativas

Tomar un crédito analizando los costos y
capacidad de pago a futuro

Fijarse metas

Fijar objetivos medibles en el
corto plazo, que apunten a
una vision de largo plazo

Dado que su negocio esta teniendo ventas,
se propone formalizarse en un plazo de 6
meses, para avanzar hacia su suefo del
local propio.

Planificaciony
control

Planifica dividiendo tareas
grandes en tareas pequenas con
plazos establecidos y revisa
constantemente el avance

Establece que en un ano debe estar
vendiendo $1.000.000 al mes, Revisa
semana a semana su registro de ventas

Persuasion y
redes de apoyo

Crea estrategias para
influenciar a otros y aprovechar
contactos para alcanzar los
objetivos

Sabe que un companero del colegio
ahora es experto en finanzas, se propone
contactarlo y convencerlo de apoyar su
nueva idea de negocios

Confianza en si
mismo/a

Atribuirse a si mismo/a las
causas de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en sus
conocimientos y habilidades

El negocio fracaso, pero reconociendo en
qué se equivoco para volver a empezar,
sabiendo que es capaz de reinventarse

Cumplimiento

Esmerarse para mantener
satisfechos a sus clientes y
cumplir con los plazos
comprometidos

Para cumplir con el plazo de entrega de
su pedido, planifica sus tiempos y deja de
lado tareas menos relevantes

Exigencia de
calidady
eficiencia

Preocuparse por hacer las
€0sas mejor, mas rapidas y mas
baratas

Compra una nueva maquina que le
permitira hacer sus procesos mas
eficientes, dando un mejor servicio a sus
clientes

\_

Blusqueda de
informacion

Utilizar contactos, redes,
internet para obtener
informacion

Buscar a mis clientes y proveedores para
planificar mi trabajo con ellos y
profundizar en sus intereses )




Clase 4 - Momento N° 5
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Actividad
ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Habilidades
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Habilidades
Persuasiony
redes de apoyo
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Habilidades
Planificacion y
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Habilidades
Fijarse metas
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Habilidades

Basqueda de
informacion
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Habilidades

Exigencia de
calidad y
eficiencia

[ J S R

Habilidades
Perseverancia

[ T A

Habilidades

Cumplimiento

N o e o e e e e o =

Habilidades
Basqueda de
oportunidades
e iniciativa

[ S

Habilidades

Confianza en si

[ J U U R
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Hebllidades ____________JY"
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Actividad
ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Habilidades

||||||||||||||||||||||||||||

Habilidades
Persuasiony
redes de apoyo

N o e e e o e o o

Habilidades
Planificacion y

N o e e e owm

Habilidades
Fijarse metas

[ TS

Habilidades

Basqueda de
informacion
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Habilidades

Exigencia de
calidad y
eficiencia

[ J U U

Habilidades
Perseverancia

[ TR S S

Habilidades

Cumplimiento

[ J S U U

Habilidades
Basqueda de
oportunidades
e iniciativa

[ S

Habilidades

Confianza en si

[ J S R R
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Hebllidades Iy
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Actividad
ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Habilidades

||||||||||||||||||||||||||||

Habilidades
Persuasiony
redes de apoyo

N o e e e o

Habilidades
Planificacion y

N o e e e owm

Habilidades
Fijarse metas

[ TS S

Habilidades

Basqueda de
informacion

[ J U A
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Habilidades

Exigencia de
calidad y
eficiencia

[ J U R

FEDIIELES
Perseverancia

[ T S S

Habilidades

Cumplimiento

[ J S U U

Habilidades
Basqueda de
oportunidades
e iniciativa

[

Habilidades

Confianza en si

[ J S U R
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Hebllidades Iy
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Actividad
ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Habilidades
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Habilidades
Persuasiony
redes de apoyo
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Habilidades
Planificacion y

N o e e o o o e m wm owm w

Habilidades
Fijarse metas

[ TR S

Habilidades

Basqueda de
informacion
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Habilidades

Exigencia de
calidad y
eficiencia

N o e e e e e o e e =

Habilidades
Perseverancia

[ T G

Habilidades

Cumplimiento

[ J U R R U

Habilidades
Basqueda de
oportunidades
e iniciativa

L S

Habilidades

Confianza en si

[ J S U R
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Hebllidades Y

Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades

Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades
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Actividad
ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Habilidades
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Habilidades
Persuasiony
redes de apoyo

N o e e m mm m m m mm mm  m wm owm w

Habilidades
Planificacion y

N o e e o o o e m wm owm w

Habilidades
Fijarse metas

[ TR S

Habilidades

Basqueda de
informacion
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Habilidades

Exigencia de
calidad y
eficiencia

N o e e e e e o e e =

Habilidades
Perseverancia

[ T G

Habilidades

Cumplimiento

[ J U R R U

Habilidades
Basqueda de
oportunidades
e iniciativa

L S

Habilidades

Confianza en si

[ J S U R
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Hebllidades Y

Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades Habilidades
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MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones

Clase 4 - Momento N° 5 .

Definiciones

Actuar antes
de que se lo
pidan

N o e s o e o e S s Er M S En S M S EE M E s e am w

Definiciones

Tomar acciones
repetidas o cambiar
de estrategia para
hacer frente a un
gran desafio o para
superar obstaculos

™ o e o e Em e e e e e M e e M e e e M Em e e

~

Definiciones

Calcular riesgos y
evaluar
alternativas

o T Em mm mm mm mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e mm mm e o e

N o e o o e e e o e o o e e o = e o = =

- T Em Em Em mm o mm Em o mm Em o Em Em mm o Em mm e e e mm mm e o e

Definiciones

Fijar objetivos
medibles en el corto
plazo, que apunten a

una vision de largo
plazo

N o e o o e o o o o e e o e e e e o e o =

Definiciones

Planifica dividiendo
tareas grandes en
tareas pequenas con
plazos establecidos
y revisa constante-
mente el avance

- T Em mm mm o mm mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e e mm mm o o e
N o e e o e o o o o e e e e mm e o o =

Definiciones

Crea estrategias
para influenciar a
otros y aprovechar
contactos para
alcanzar los
objetivos

- T Em Em Em o mm o mm Em Em mm Em o Em Em mm o Em mm mm e e Em mm o e
N o e e o e e o o o o o o e e e mm e o =

Definiciones

Atribuirse a si
mismo/a las causas
de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en

Sus conocimientos y
habilidades

N o s Em E E e S s Er M S En EE En S B B B E s e Em w

Definiciones

Esmerarse para
mantener
satisfechos a sus
clientes y cumplir
con los plazos
comprometidos

L T S

~

Definiciones

Preocuparse
por hacer las
C0Sas mejor,
mas rapidas y
mas baratas

- T Em Em mm o mm o mm o Em mm mm e Em mm mm m Em mm mm e Em mm mm o o e

N o e e e o e e e e = e o o =

- T Em Em mm o mm o mm o Em mm mm o Em mm mm Em Em mm mm e Em mm o

Definiciones

Utilizar
contactos, redes,
internet para
obtener
informacion

N o e e o o e o mm e o e mm e e o e o = =
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones

Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones




MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones

Clase 4 - Momento N° 5 .

Definiciones

Actuar antes
de que se lo
pidan

N o e s o e o e S s Er M S En S M S EE M E s e am w

Definiciones

Tomar acciones
repetidas o cambiar
de estrategia para
hacer frente a un
gran desafio o para
superar obstaculos

™ o e e e Em e e e e e M e e e M e e e M Em e

~

Definiciones

Calcular riesgos y
evaluar
alternativas

o T o Em mm mm mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm e e mm mm e

N o e e o e e e o e e e o = e e o

o T Em mm mm mm o mm Em Em mm mm o Em Em mm o Em mm e e e Em mm e o e

Definiciones

Fijar objetivos
medibles en el corto
plazo, que apunten a

una vision de largo
plazo

N o e o o e e o o o e e e mm e e o e o e o =

Definiciones

Planifica dividiendo
tareas grandes en
tareas pequenas con
plazos establecidos
y revisa constante-
mente el avance

- T Em mm Em mm o mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e Em mm mm e o e
N o o o e e e e o o e e e o e e o e o o =

Definiciones

Crea estrategias
para influenciar a
otros y aprovechar
contactos para
alcanzar los
objetivos

- T Em mm Em mm o mm o Em mm Em o Em mm mm o Em mm e e Em mm o o
N o e e o e e o o e mm o =

Definiciones

Atribuirse a si
mismo/a las causas
de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en

Sus conocimientos y
habilidades

N o s Em e E e S s Er B S En EE S S B M E s e Em w

Definiciones

Esmerarse para
mantener
satisfechos a sus
clientes y cumplir
con los plazos
comprometidos

L T S

~

Definiciones

Preocuparse
por hacer las
C0Sas mejor,
mas rapidas y
mas baratas

o T Em Em Em o mm o mm o Em mm mm e mm mm mm e mm mm o Em mm mm e e

N o e e e e o e e o o e e e e o e e e o o =

o T Em Em mm o mm mm o Em mm mm e Em mm mm mm Em mm mm o Em mm mm e

Definiciones

Utilizar
contactos, redes,
internet para
obtener
informacion

N o e e o o e o o o e o o e mm e e o e e o = =
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones
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MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones

Clase 4 - Momento N° 5 .

Definiciones

Actuar antes
de que se lo
pidan

N o e s o e o e S s Er M S En S M S EE M E s e am w

Definiciones

Tomar acciones
repetidas o cambiar
de estrategia para
hacer frente a un
gran desafio o para
superar obstaculos

™ o e e e Em e e e e e M e e e M e e e M Em e

~

Definiciones

Calcular riesgos y
evaluar
alternativas

o T o Em mm mm mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm e e mm mm e

N o e o o e e e o = e o = =

o T Em Em mm mm o mm Em Em mm mm o mm Em e o Em mm e e mm mm e o e

Definiciones

Fijar objetivos
medibles en el corto
plazo, que apunten a

una vision de largo
plazo

N o e o o e e o o e e o e mm e o e o =

Definiciones

Planifica dividiendo
tareas grandes en
tareas pequenas con
plazos establecidos
y revisa constante-
mente el avance

- T o Em Em o mm o mm o Em mm Em o Em mm mm o Em mm mm e Em mm o e
N o o o e e e o o e o o e e e o e o e o = =

Definiciones

Crea estrategias
para influenciar a
otros y aprovechar
contactos para
alcanzar los
objetivos

- T Em Em Em o mm o mm Em Em mm Em o Em Em mm o Em mm mm e e Em mm o e
N o e e o e e o o e e o e e o o

Definiciones

Atribuirse a si
mismo/a las causas
de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en

Sus conocimientos y
habilidades

N o s Em e E e S s Er B S En EE S S B M E s e Em w

Definiciones

Esmerarse para
mantener
satisfechos a sus
clientes y cumplir
con los plazos
comprometidos

L T S

~

Definiciones

Preocuparse
por hacer las
C0Sas mejor,
mas rapidas y
mas baratas

- T Em mm mm mm mm o Em mm o e Em mm mm m Em mm e e mm mm o mm m

N o e e e e o e e o o e e e e o e e e o o =

- T Em mm mm o mm mm o Em mm mm Em Em mm mm Em Em mm mm e mm mm e e

Definiciones

Utilizar
contactos, redes,
internet para
obtener
informacion

N o e e o o e o o o e o o e mm e e o e e o = =
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Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones

Definiciones Definiciones Definiciones Definiciones




MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones

Clase 4 - Momento N° 5 .

Definiciones

Actuar antes
de que se lo
pidan

N o e s Er o e o e e S s Er M S En e M G EE M E s

Definiciones

Tomar acciones
repetidas o cambiar
de estrategia para
hacer frente a un
gran desafio o para
superar obstaculos

™ o e o e Em e e e e e M e e M e e e M Em e e

~

Definiciones

Calcular riesgos y
evaluar
alternativas

o T Em Em Em mm o mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e mm mm o o e

N e o e e e o o o o e e e o o = e o o

- T Em Em mm mm o mm o Em mm mm o Em Em mm o Em mm e e e mm mm e o e

Definiciones

Fijar objetivos
medibles en el corto
plazo, que apunten a

una vision de largo
plazo

N o e o e e o o o e e e e mm e o o e o = =

Definiciones

Planifica dividiendo
tareas grandes en
tareas pequenas con
plazos establecidos
y revisa constante-
mente el avance

- T Em mm Em mm o mm o Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e e mm mm o o e
N o e o e e o e e o e e o e e e o e o o =

Definiciones

Crea estrategias
para influenciar a
otros y aprovechar
contactos para
alcanzar los
objetivos

- T o mm Em mm o mm Em Em mm Em o Em Em mm o Em mm mm e Em Em mm o
N o e e o e e o o e e e mm e o o e o o =

Definiciones

Atribuirse a si
mismo/a las causas
de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en

Sus conocimientos y
habilidades

N o s Em o E E e S s Er M S En EE En S B B E s e Em m

Definiciones

Esmerarse para
mantener
satisfechos a sus
clientes y cumplir
con los plazos
comprometidos

L T S

~

Definiciones

Preocuparse
por hacer las
C0Sas mejor,
mas rapidasy
mas baratas

o T Em mm mm o mm o mm o Em mm o e Em mm mm m Em mm mm e Em mm mm e o e

N o e e o e e o o e o e e e e e e e = e e o = =

- T Em mm Em o mm o mm o Em mm mm o Em mm mm e mm o Em Em mm e o Em m

Definiciones

Utilizar
contactos, redes,
internet para
obtener
informacion

N o e e e o e o e e o e e e e o e e o = =
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Definiciones

Clase 4 - Momento N° 5 .

Definiciones

Actuar antes
de que se lo
pidan

N o e s o e o e S s Er M S En EE M S EE M S s

Definiciones

Tomar acciones
repetidas o cambiar
de estrategia para
hacer frente a un
gran desafio o para
superar obstaculos

™ o e o e Em e e e e e M e e M e e e M Em e e

~

Definiciones

Calcular riesgos y
evaluar
alternativas

o T Em Em mm mm o mm o Em mm o mm o Em mm mm o Em mm mm e mm mm e o e

N e o e e e o o o o e e e o o = e o o

- T Em Em Em mm o mm o Em mm mm o mm mm mm o Em mm mm e mm mm e o e

Definiciones

Fijar objetivos
medibles en el corto
plazo, que apunten a

una vision de largo
plazo

N o e o o e e e o e e e e mm e e o o e o =

Definiciones

Planifica dividiendo
tareas grandes en
tareas pequenas con
plazos establecidos
y revisa constante-
mente el avance

- T o mm mm o mm o mm Em Em mm Em o Em mm mm o Em mm mm e e mm mm o e
N o o o e e e e o o e e e o e e o e o o =

Definiciones

Crea estrategias
para influenciar a
otros y aprovechar
contactos para
alcanzar los
objetivos

- T o Em Em mm o mm Em Em mm Em o Em Em mm o Em mm mm e mm Em
N o e e o e e o o e mm o =

Definiciones

Atribuirse a si
mismo/a las causas
de sus éxitos y sus
fracasos. Confiar en

Sus conocimientos y
habilidades

N o s Em e E e S s Er B S s EE S S B B E s e Em m

Definiciones

Esmerarse para
mantener
satisfechos a sus
clientes y cumplir
con los plazos
comprometidos

L T S

~

Definiciones

Preocuparse
por hacer las
C0Sas mejor,
mas rapidas y
mas baratas

- T Em Em mm o mm o mm mm Em mm mm Em Em mm mm mm Em mm mm e Em mm mm o e

N o e e e e o o e o o e o e e e e = e o o = =

o T Em Em mm o mm mm o Em mm mm Em Em mm mm o Em mm mm o Em mm mm e o

Definiciones

Utilizar
contactos, redes,
internet para
obtener
informacion

N o e e e e o o o o o e o e mm e o e e e o = =
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ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Ejemplos

Clase 4 - Momento N° 5 .

Ejemplos

Se da cuenta que en
verano se venden
mas liquidos, puede
comenzar a vender
jugos naturales

N o s e e E e G s Er M S En e e S B B E e e am w

Ejemplos

Tras quebrar con dos
negocios, decide
cambiar de rubro y
volver a emprender
aplicando lo apren-
dido anteriormente

™ o e e Em e e e Em e e e e R M Em e M Em

~

Tomar un crédito
analizando los
costos 'y
capacidad de pago
a futuro

o T o Em mm o mm mm o Em mm mm e Em mm mm o Em mm mm e mm mm o e
N o e e e e e o o o e o e e o e = =

- T o Em o mm o mm o mm Em o mm Em o Em mm mm o Em mm mm e Em mm e o e

Ejemplos

Dado que su negocio
esta teniendo ventas,
se propone formali-
zarse enun plazode 6
meses, para avanzar
hacia su suefo del
local propio.

N o e o o o e o o e e e mm e e o e o = =

Ejemplos

Establece que enun
ano debe estar
vendiendo
$1.000.000 al mes,

Revisa semana a
semana su registro
de ventas

- T o Em Em o mm mm m Em mm Em o Em mm mm o Em mm mm e mm mm e o e
N o o o e o o e e o e e e e e o e o =

Sabe que un compa-
Rero del colegio ahora
es experto en finanzas,
Se propone contactar-

lo y convencerlo de
apoyar su nueva idea
de negocios

- T Em mm Em mm mm o Em mm mm o Em mm Em o Em Em mm e e mm Em o e
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Ejemplos

El negocio fracaso,
pero reconociendo en
gué se equivoco para

volver a empezar,

sabiendo que es
capaz de reinventarse

N o e s e Em E e S s e B S En S S S B M S s e o
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Para cumplir con el
plazo de entrega de
su pedido, planifica
sus tiempos y deja de
lado tareas menos
relevantes
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~

Ejemplos

Compra una nueva
maquina que le
permitira hacer sus
procesos mas eficien-
tes, dando un mejor
servicio a sus clientes
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Buscar a mis clientes
y proveedores para
planificar mi trabajo
conellosy
profundizar en sus
intereses

N o e e o o e o e e e mm e o e o =




'Q MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO Clase 4 - Momento N° 5 .

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Ejemplos

Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos

Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos




MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO
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Se da cuenta que en
verano se venden
mas liquidos, puede
comenzar a vender
jugos naturales

N o s Em e o e G s Er M S En En e S B e M E e am
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Tras quebrar con dos
negocios, decide
cambiar de rubro y
volver a emprender
aplicando lo apren-
dido anteriormente
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~

Tomar un crédito
analizando los
costos 'y
capacidad de pago
a futuro
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Dado que su negocio
esta teniendo ventas,
se propone formali-
zarse enunplazode 6
meses, para avanzar
hacia su suefo del
local propio.

N o e o o e e o e o e e e e mm e e o o e o =

Ejemplos

Establece que enun
ano debe estar
vendiendo
$1.000.000 al mes,

Revisa semana a
semana su registro
de ventas
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Sabe que un compa-
Rero del colegio ahora
es experto en finanzas,
Se propone contactar-

lo y convencerlo de
apoyar su nueva idea
de negocios
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Ejemplos

El negocio fracaso,
pero reconociendo en
gué se equivoco para

volver a empezar,

sabiendo que es
capaz de reinventarse

N o s Em o E E e S s e M S s EE Er S B A E s e am w

Ejemplos

Para cumplir con el
plazo de entrega de
su pedido, planifica
sus tiempos y deja de
lado tareas menos
relevantes
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Ejemplos

Compra una nueva
maquina que le
permitira hacer sus
procesos mas eficien-
tes, dando un mejor
servicio a sus clientes
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Ejemplos

Buscar a mis clientes
y proveedores para
planificar mi trabajo
conellosy
profundizar en sus
intereses
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Se da cuenta que en
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mas liquidos, puede
comenzar a vender
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negocios, decide
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Dado que su negocio
esta teniendo ventas,
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local propio.
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Establece que en un
ano debe estar
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$1.000.000 al mes,

Revisa semana a
semana su registro
de ventas
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Sabe que un compa-
Rero del colegio ahora
es experto en finanzas,
Se propone contactar-

lo y convencerlo de
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de negocios
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El negocio fracaso,
pero reconociendo en
gué se equivoco para

volver a empezar,

sabiendo que es
capaz de reinventarse
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Para cumplir con el
plazo de entrega de
su pedido, planifica
sus tiempos y deja de
lado tareas menos
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Compra una nueva
maquina que le
permitira hacer sus
procesos mas eficien-
tes, dando un mejor
servicio a sus clientes
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Ejemplos

Buscar a mis clientes
y proveedores para
planificar mi trabajo
conellosy
profundizar en sus
intereses

N o e o e e o o o o mm e e mm e e o e e o o =




'Q MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO Clase 4 - Momento N° 5 .

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Ejemplos

Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos

Ejemplos Ejemplos Ejemplos Ejemplos




MODULO 1: ESTOY EMPRENDIENDO

ENTONCES, ;CUALES SON LAS HABILIDADES EMPRENDEDORAS?

Ejemplos

Clase 4 - Momento N° 5 .

Ejemplos

Se da cuenta que en
verano se venden
mas liquidos, puede
comenzar a vender
jugos naturales
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Tras quebrar con dos
negocios, decide
cambiar de rubro y
volver a emprender
aplicando lo apren-
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analizando los
costos 'y
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a futuro
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Dado que su negocio
esta teniendo ventas,
se propone formali-
zarse enunplazode 6
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Establece que en un
ano debe estar
vendiendo
$1.000.000 al mes,

Revisa semana a
semana su registro
de ventas
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Sabe que un compa-
Rero del colegio ahora
es experto en finanzas,
Se propone contactar-

lo y convencerlo de
apoyar su nueva idea
de negocios
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Ejemplos

El negocio fracaso,
pero reconociendo en
gué se equivoco para

volver a empezar,

sabiendo que es
capaz de reinventarse

N o s s Em E E e S s e M S s EE S S B A B s e am m

Ejemplos

Para cumplir con el
plazo de entrega de
su pedido, planifica
sus tiempos y deja de
lado tareas menos
relevantes
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Ejemplos

Compra una nueva
maquina que le
permitira hacer sus
procesos mas eficien-
tes, dando un mejor
servicio a sus clientes
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N o e e o e e e o e o o e e e e e o = e o = = =
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Ejemplos

Buscar a mis clientes
y proveedores para
planificar mi trabajo
conellosy
profundizar en sus
intereses
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Se da cuenta que en
verano se venden
mas liquidos, puede
comenzar a vender
jugos naturales
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Tras quebrar con dos
negocios, decide
cambiar de rubro y
volver a emprender
aplicando lo apren-
dido anteriormente
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Tomar un crédito
analizando los
costos 'y
capacidad de pago
a futuro
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Dado que su negocio
esta teniendo ventas,
se propone formali-
zarse enunplazode 6
meses, para avanzar
hacia su suefo del
local propio.

N o e o o e o o o e e e e mm e e o o =

Ejemplos

Establece que en un
ano debe estar
vendiendo
$1.000.000 al mes,

Revisa semana a
semana su registro
de ventas
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Sabe que un compa-
Rero del colegio ahora
es experto en finanzas,
Se propone contactar-

lo y convencerlo de
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El negocio fracaso,
pero reconociendo en
gué se equivoco para

volver a empezar,

sabiendo que es
capaz de reinventarse
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Para cumplir con el
plazo de entrega de
su pedido, planifica
sus tiempos y deja de
lado tareas menos
relevantes
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Ejemplos

Compra una nueva
maquina que le
permitira hacer sus
procesos mas eficien-
tes, dando un mejor
servicio a sus clientes
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N o e e o e e e o e o o e e e e e o = e o = = =
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Ejemplos

Buscar a mis clientes
y proveedores para
planificar mi trabajo
conellosy
profundizar en sus
intereses
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MODULO 2: DISENANDO Y VALIDANDO MI EMPRENDIMIENTO C'.ase 6 - Momento N° 2

RECONOCIENDO EL POTENCIAL DE Ml MARCA

- Recorta las tarjetas de cada pais y colocalas dentro de un sobre.

- Entrega a un representante por equipo un sobre cerrado con el logo de un pais dentro de él y el nombre de éste en el exterior, de modo que sepan qué pais le toco. Indicales que no deben abrir el sobre hasta el
final de la actividad.

- Luego, solicita a los/las participantes que dibujen un logo para el pais que les tocd, segiin como creen que deberia ser. IPF; para esto facilita hojas y lapices. Para aquellas personas que tengan alguna dificultad
dibujando, indicales que pueden describir lo que imaginan.

- Una vez finalizado el proceso, autoriza la apertura del sobre donde se encuentra el logo de la marca.

- Una vez recibidos los logos, invitales a comentar las siguientes preguntas, que también encontraran en el Manual de el/la Participante en la actividad, “Reconociendo el potencial de mi marca”.

COLOMEBIA

ESTADO PLURINACIONAL DE

BOLIVIA
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